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Dette er et eksempel pé et lod.



ALT FOR MANGE BORN
| DANMARK MISTRIVES

Lige nu venter flere hundrede born pa at fa
hjeelp pa et Julemzerkehjem.

Nar | seelger Julemaerkehjemmenes Landslotteri, er |
med til at give dem en ny start. P& Julemeerkehjemmene
hjeelper vi bern, der mistrives. Barn, der bliver mobbet,
er ensomme eller ikke tror, de er gode nok.

Feelles for dem er, at de har brug for hjeelp til at gen-
finde troen pa dem selv og livet. Knap 1.000 barn far
hvert ar hjeelp pa et Julemaerkehjem.

For mange af dem bliver opholdet hos os starten pa
en ny og lysere hverdag med bedre fysisk, mental og
social styrke. Et ophold p& Julemeerkehjem varer 10
uger og er et tiloud til barn i alderen 7-14 ar. Barnene
bor og gar i skole hos os i labet af opholdet og er
hjemme hos deres familier i weekenderne.

SADAN KAN | SELGE
FLERE SKRABELODDER

PLANLAGNING

For at f& succes med salget af skrabelodder er
det vigtigt at planleegge grundigt. Tag dig tid til at
beslutte hvordan og hvor, salget skal forega, og
hvilke informationer, der skal deles med de invol-
verede. Fastleeg mal for salget og evaluer lgbende,
hvad der virker, og hvad der kan forbedres.

FORMALET MED SALGET

Begynd med at informere béde barn og voksne om,
hvad overskuddet fra skrabelodderne skal bruges
til, samt at | statter julemeerkehjemmene. Dette er
vigtigt for bade seelgerne og kaberne.

CENTRAL BASE

Opret en fast base, hvor szelgerne kan samles,
dele erfaringer, hente flere skrabelodder og f& nye
salgsomréder. En central base skaber klarhed og
effektivitet i salgsprocessen.

OPDELING AF SALGSOMRADER

Del salgsomradet op i mindre omréder, sé hver
seelger ved preecis, hvilket omrade de er ansvarlige
for. Sgrg for, at alle dgre i omradet bliver besggt,
og at husstande, der allerede har kabt, ikke bliver
kontaktet igen.

SELGERHOLD

Del seelgerne op i hold pa to personer, for eksempel
en yngre og en eeldre seelger, hvor den eeldre har
ansvaret for skrabelodderne. Dette skaber et godt
samarbejde og @ger sikkerheden.

INVOLVERING AF FORALDRE

Informér foreeldrene om, at deres barn skal seelge
skrabelodder. Foreeldrene kan motivere bgrnene og
hjeelpe med at seelge til venner, familie og kolleger.
Det er ogsa vigtigt, at foraeldrene forstar formalet
med salget.

LOKALE VIRKSOMHEDER

Prov at preesentere skrabelodderne for nogle af
jeres lokale virksomheder og butikker. Nogle vil
méske hjeelpe jer med at seelge jeres skrabelodder
ved at lade jer sté foran eller i butikken.

Sperg ogsa foreeldre, om der er mulighed for at
seelge lodder pa deres kontor/arbejdsplads.
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DET PRAKTISKE

HOLD REGNSKAB

Brug det vedlagte ark til at holde styr pa salget
af skrabelodderne.

AFREGN MED BANKOVERFORSEL

Nar salget er slut, s& afregn med en bankoverfarsel.
Se mere i ordrebekreeftelsen.

MATERIALER

Mangler | materiale, fx plakater, kan de downloades
til print p& www.julemaerkelotteri.dk

OPRET MOBILEPAY BOX

Vi anbefaler, at | benytter MobilePay BOX. Det tager kun
1 minut at oprette. Udfyld det medfalgende MobilePay-ark
med de korrekte oplysninger.

Lees mere www.mobilepay.dk/privat/grupper
Husk at forteelle seelgerne, at de skal tjekke pa kaberens

mobiltelefon at betalingen er gennemfart og ferst derefter
udlevere skrabelodderne.

10 TIPS TIL SUPERSALGEREN

1. Veer hoflig og smilende:
Et venligt smil og en haflig opfersel ger en stor
forskel og eger chancerne for, at folk vil kebe.

2. Veer forberedt:

Hav alle materialer klar, sésom skrabelodder og
informationsflyers om Julemeerkehjemmene. Veer
klar p& hvad praemierne er, iseer farstepraemien.

3. Kend formalet:
Forteel kort og klart, hvorfor du seelger skrabelodder,
og hvordan pengene hjeelper Julemaerkehjemmene.

4. Veer entusiastisk:
Vis, at du er engageret og tror pa det, du seelger.
Din entusiasme kan smitte af p& potentielle kabere.

5. Vzelg det rette tidspunkt:

Seelg pa tidspunkter, hvor folk er hjemme, som
eftermiddag eller tidlig aften, eller pé steder med
mange mennesker, som supermarkeder eller
sportsbegivenheder.

6. Vzer talmodig og hoflig:

Hvis nogen siger nej, sé veer respektfuld og sig tak
for deres tid. Det er vigtigt at veere venlig, selv nar
man far afslag.

7. Hav en salgstale klar:

Forbered en kort, men effektiv salgstale. Lees
materialet “Seelgerkort” og hav styr pa indholdet.
Som indledning kan du for eksempel sige: “Hej, jeg
seelger skrabelodder til fordel for Julemeerkehjem-
mene, der hjeelper barn der mistrives. Vil du stette
os ved at kebe et skrabelod? Du kan vinde fede
preemier”.

8. Arbejd sammen med en ven eller
klassekammerat:

Det kan veere sjovere og mere effektivt at seelge
sammen med en anden. Hold gruppen til max 2-3
personer.

9. Baer badge fra Julemzerkehjemmene:
Det er med til at signalere, at du troveerdigt seelger
skrabelodder for Julemeerkehjemmene.

10. Sig tak:

Uanset om folk kaber eller ej, skal du altid huske
at sige tak. Det viser respekt og kan give dem en
positiv oplevelse.

Husk, at det vigtigste er at veere venlig og
smilende. God forngjelse og held og lykke
med salget!



GODE STEDER AT SALGE:

e Foran supermarkeder og i indkabscentre

* Til sportsbegivenheder, fx fodboldturnering

* Til lokale markeder og messer, fx loppemarked

* Til skolearrangementer, fx skolefester

* | parker og legepladser

* \ed hovedgader/gégader i byen, teet pé caféer og butikker

* Ved offentlige transportknudepunkter, fx stationer og busterminaler
* Foran koncerter/festivaler eller andre kulturelle begivenheder

* Foran biblioteker eller andre offentlige bygninger

SELGERKORT:

Hav altid et seelgerkort pa dig, s& du kan huske, hvad du skal sige og gare.
Brug de medsendte seelgerkort.

HOLD STYR PA LODPAKKERNE
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